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DERS iZLENCESI
Dersin Ad Optisyenlikte Pazarlama
Dersin AKTS’si 3

Dersin Yiiriitiiciisii

Ogr.Gor. M. Serif KIRISCI

Dersin Giin ve Saati

Web sayfasinda ilan edilecektir.

Dersin Goriisme Giin
ve Saati

Web sayfasinda ilan edilecektir.

Ogretim Yontemi ve
Ders Hazirhk

Bu ders yliz yiize egitimle islenecektir. Konu anlatimi, soru-yanit, derse ait dokiiman|
incelemesi ve konu tartigilarak kavranacaktir. Derse hazirlik asamasinda, dgrenciler
her haftanin konusunu derse gelmeden Once inceleyip gelecekler. Haftalik ders
konulart ile ilgili tarama yapacaklardir.

Dersin Amaci

Ogrencilerin, pazarlamanin temel ilkelerini anlamalarini ve pazarlama islevinin
Onemini kavramalarini1 saglamak. Optisyenlik meslegindekicerceve, cam, kontakt lens
vb. Uriinlerin niteliklerini anlatarak etik pazarlama yontemlerini anlatmak
amaclanmaktadir.

Dersin Ogrenme

Bu dersin sonunda 6grenci;
1. Pazarlamanin temel ilkelerini ve pazarlamanin 6nemini kavrar.

Ciktilar 2. Mesleki pazarlamanin ilkelerini kavrar ve uygular.
3. Fiyatlama politikalart hakkinda bilgi sahibi olur.
4. Tiiketici aliskanliklar1 ve satin alma davranislart hakkinda edindigi bilgileri mesleki
hizmet sunumunda kullanabilir.
5. Gilincel pazarlama yaklagimlarini meslegiyle iliskilendirebilme ve hizmet
sunumunda kullanabilir.
1.Hafta |Pazarlamaya Giris Pazarlama hakkinda temel kavramlar
2.Hafta |Pazarlama anlayislar1 ve pazarlama gevresi
3.Hafta |Optisyenlikte pazarlama konusunda kanun ve yonetmenlikler.
4.Hafta (Optisyenlikte ki mal ve nitelikleri, ¢esitleri, malin yasam siireci, dagitim ve
Ozellikleri, dagitim kanali ve fiziksel dagitim
5.Hafta [Kisa sinav, Fiyat ve ozellikleri, fiyatlama yontemleri, fiyatlama
olitikalari, tutundurma ve Ozellikleri, pazarlama iletisimi elemanlar1
6.Hafta |Optisyenlik mesleginde pazarlama stratejileri
7.Hafta |Optisyenlik mesleginde pazarlama stratejileri
8.Hafta [Pazar boliimlendirme ve Hedef Pazarlar
Haftahk Ders Konulari 9.Hafta [Tiiketici pazarlari: Tiiketici aliskanliklari, giincel trendler, satin alma
davranislari
10.Hafta Tiiketici pazarlari: Miisteri degeri, memnuniyeti ve sadakati olugturmak
11.Hafta |Optik sektorii ve perakende optik magazalarda pazarlama siireci
lyapilandirmak
12.Hafta [Optik magazalar ve optik sektoriinde gerceklestirilen pazarlama
faaliyetlerine yonelik analiz sunumlar ve tartigma-|
13.Hafta (Optik magazalar ve optik sektdriinde gergeklestirilen pazarlama
faaliyetlerine yonelik analiz sunumlari ve tartisma-11
14.Hafta (Optik magazalar ve optik sektdriinde gerceklestirilen pazarlama
faaliyetlerine yonelik analiz sunumlar1 ve tartigma-I11
Bu ders kapsaminda 1(bir) kisa sinav,l (bir) ara sinav, ders konularini kapsayan
1(bir) yartyll sonu sinavi yapilacaktir. Her bir degerlendirme kriterinin basari
puanina etkisi yiizdelik olaralzl asagida verilmistir.
Ol¢me ve Kisa Smav: %10
Degerlendirme Ara Siav : %40

Yariyll sonu Smavi: % 50

Kisa Sinav, Ara Sinav ve Yariyil Sonu Sinav Tarih ve Saati: Birim yonetim Kurulu
tarafindan tarihler belirlenerek web sayfasinda ilan edilecektir. Sinavlar yiiz yiize
yapilacaktir.
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Degerlendirme Sistemi

Ogrenci isleri Bagil degerlendirme yonergesine gore degerlendirilecektir.

PROGRAM OGRENME CIKTILARI ILE
DERS OGRENIM CIKTILARI iLISKiSi TABLOSU

PC1 | PC2 | PC3 | PC4 | PC5 | PC6 | PC7 | PC8 | PC9 | PC10| PC11| PC12| PC13| PCl14| PCI5
0ocC1 4 2 2 2 2 2 2 2 2 5 2 4 5 2 3
0C2 4 2 2 2 2 2 2 2 2 5 2 4 5 2 3
0C3 4 2 2 2 2 2 2 2 2 5 2 4 5 2 3
0C4 4 2 2 2 2 2 2 2 2 5 2 4 5 2 3
0Cs5 4 2 2 2 2 2 2 2 2 5 2 4 5 2 3
OC: Ogrenme Kazamimlari1 PC: Program
Ciktilan
Katki Diizeyi 1 Cok Diisiik 2 Diisiik 3 Orta 4 Yiiksek 5 Cok Yiiksek
Program Ciktilan ve Ilgili Dersin fliskisi
PC1| PC2 | PC3 | PC4| PC5 | PC6 | PC7 | PC8 | PCY9 | PC10 | PC11 | PC12 | PC13 | PC14 | PC15
Optisyenlik
te 4 2 2 2 2 2 2 2 2 5 2 4 5 2 3
Pazarlama




